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Inirocuction

= Les opérations internationales impliqguent souvent des mouvements
d’argent transfrontaliers.

= Le contrat commercial International est un acte juridique
synallagmatique qui fait naitre des obligations a la charge des deux
parties.

= C'est ainsi, que la vente est un contrat par lequel 'une des parties
transmet la propriete d'une chose ou d'un droit a l'autre contractant,
contre un prix que ce dernier s’oblige a lui payer (article 564 du
COC).

m Ainsi, la vente de biens ou services fait naitre essentiellement, deux
obligations imperatives a la charge des parties : délivrer la chose
vendue ou fournir le service et payer le prix correspondant. Le
paiement représente donc une condition fondamentale du contrat et
un acte essentiel du denouement de la transaction.
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1. Les atienies des acielurs
m S’agissant d’'une transaction transfrontaliere,

I'importateur souhaite :

m avoir l'assurance que sa marchandise a bien été expediee avant
de payer ;

m recevoir la marchandise dans un délais sir ;
m avoir une marchandise conforme a la commande ;

m éventuellement, revendre la marchandise avant méme de payer
le vendeur.

m L’objectif de I'exportateur est de :

m éventuellement, étre payer a l'avance s’il doit financer la
production ;

m Etre payer le plutot possible des I'expédition de la marchandise.
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m Risques lies aux opérations du commerce international :

accroitre les distances entre les acteurs ;
rendre difficile le dénouement rapide des transactions ;

rendre difficile la vérification de I'état de la marchandise avant le
paiement ;

risque de non paiement du au fait de I'acheteur,

risque de non paiement externe du aux conditions politiques
dans certains pays.

m |l est donc du devoir des parties de prendre toutes les
dispositions pour éviter que [I'importateur ou
I'exportateur se déesengage de ses obligations.
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= Le pailement doit étre fait au créancier qui doit
avoir la capacité de le recevoilr.

m Le palement doit étre du montant du prix
convenu au contrat.

= A defaut d'indication contraire dans le contrat, le
prix convenu est payable comptant.

s Sauf convention contraire, le paiement doit étre
fait au domicile du débiteur.
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= Tout achat d'un produit ou toute prestation de
service pour une activité professionnelle doit
faire I'objet d’'une facture.

m Lorsque le paiement a lieu en Tunisie, le
debiteur se libere valablement en remettant des
dinars.

m La preuve de paiement incombe a celui qui
pretend s’étre libére de sa dette, et elle est
généralement etablie par un écrit, appele
guittance ou recu.
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m 2.1. Paiement et financement :

m Le paiement doit étre distingué du financement.

= Le terme financement recouvre I'ensemble des moyens financiers
que doivent se procurer les entreprises pour leur création, leur
fonctionnement et leur développement.

m Qu'll s'agisse d’'actions, d'obligations simples ou composees, d’autres
valeurs mobilieres donnant droit a I'attribution de titres représentant
une quotitée du capital, de bons du Trésor, de titres de creance
négociables, voire de billets hypothecaires, ces instruments de
financements véhiculent tous un droit de créance representant un
financement.
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2. Le Palement
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Les instruments financiers sont des creances financieres qui ne
représentent pas des financements. En effet, ces créances naissent d’'une
construction contractuelle reconstituant un des risques du financement
(exp.: defaillance du debiteur), sans mettre en ceuvre ledit financement.

Les instruments financiers véhiculent un risque financier reconstitué
contractuellement. Sur le marché, les instruments financiers permettent a
leurs utilisateurs de s’échanger ces risques financiers sans pour autant
détenir les actifs financiers genérant de tels risques. On parlera alors de
produits deriveés.

Parmi les produits dérivés figure le swap qui est un contrat comportant un
engagement réciproque de payer entre les cocontractants. Il peut s'agir
d'un accord de crédit croise entre banques, effectué par un jeu croisé
d’écritures, libellé en monnaies differentes et qui porte sur des montants
calculés par réference aux flux financiers lies a des actifs ou passifs
financiers sous-jacents.
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2.2. Procédés de paiement :

m Sauf convention ou disposition légale contraire, tout
procedé de paiement peut étre librement utilisé par le
debiteur, qui peut s'acquitter de sa dette soit par remise
d’especes, de cheque, d’'effet bancaire ou postal a vue
diment approvisionne, étant observé gue l'acceptation
d’'une lettre de change ne constitue pas un paiement.

m SI le choix d'un procedé a été convenu, il doit étre
clairement stipule, car le point de savoir si le pailement a
été fait ou non depend du respect du mode de paiement
prescrit par le contrat.
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7. Le Palement

Les procédés de paiement sont :

Le virement bancaire ;

La lettre de change ;

Le billet a ordre ;

Le cheque ;

La carte bancaire ;

La compensation (légale, conventionnelle ou juridictionnelle) ;
La subrogation (Iégale ou conventionnelle) ;

La novation ;

La confusion ;

L'affacturage ou « factoring » ;

La délégation ;

La dation en paiement ;

L’encaissement documentaire ;

Le crédit documentaire ;

Le paiement électronique via internet ou e-paiement.
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2. Le Palement

Le virerment bancaire : Cest 'opération par laguelle le banquier,

sur un ordre écrit de son client préeleve un montant du compte de ce

dernier et le porte au crédit soit d'un autre compte du donneur

g’ordr§, soit au credit du compte d’'un tiers. (articles 678 et suivants
u CC).

La lettre de change (traite) : Cest un ecrit par lequel une
personne, le tireur, donne a une personne, le tiré, l'ordre de payer a
une échéance bien déterminée une somme dargent a une tierce
personne, le bénéficiaire. (articles 269 et suivants du CC).

Le billet 2 ordre : Cest une reconnaissance de dette établie par le
debiteur, souscripteur du billet, qui s’engage a payer son creancier,
le beneﬂCIalre ou a son ordre une somme déterminée a une
échéance convenue. (articles 339 et suivants du CC).

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM 11



22
L

2. Le Palement

Le cheque : Cest un éecrit par lequel une personne appelée tireur
donne l'ordre a un banquier appelé tiré, de payer a son profit ou en
faveur d’'un tiers tout ou partie des fonds déposés sur son compte
aupres du banquier. (articles 346 et suivants du CC).

La carte bancaire : Cest un document mis a la disposition du
client par son banqwer pour lui permettre d'effectuer des retraits de
fonds ou des paiements qui viendront en diminution de son compte
aupres du banquier.

La cornpensation : Elle s'opere lorsque les parties sont
remproquement et personnellement créancieres et débitrices I'une
de lautre, et elle a pour effet déteindre les deux dettes a
concurrence de la plus faible d’entre-elles. (articles 369 et suivants
du COC). Elle peut étre legale, conventionnelle ou juridictionnelle.
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7. Le Palement

La subrogation : Elle a lieu lorsque le créancier,
recevant le paiement d’'un tiers, le subroge aux droits,
actions, privileges ou hypotheques gu’il a contre e
débiteur. (articles 223 et suivants du COC). Elle peut
étre d’'origine légale ou conventionnelle.

La novation : Cest [lextinction d'une obligation
moyennant la constitution d’une obligation nouvelle qui
lui est substituée. (articles 357 et suivants du COC).

La confusion : Elle s'opere lorsque les qualites de
creancier et de débiteur d'une méme obligation se
reunissent dans la méme personne. (articles 382 et 383
du COC).
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7. Le Palement

L'affacturage ou sactoririg : C'est la convention aux termes de
laquelle un organisme specia isé, le factor, gere les comptes clients
d'une entreprise en acquérant leurs créances par subrogation, en
assurant le recouvrement de ces dernieres pour son propre compte
et en supportant les pertes éeventuelles relatives aux débiteurs
Insolvables.

La clélégation : Cest I'acte par lequel un créancier transmet ses
droits sur le débiteur a un autre créancier en paiement de ce qu'il
doit lui-méme a ce dernier, ainsi que I'acte par lequel un debiteur
charge un tiers de payer pour lui, encore que ce tiers ne soit pas
débiteur de celui qui lui donne mandat de payer. (articles 229 et
suivants du COC).

La dation en palerment : Elle s'opere lorsque le paiement est
réealisé par la remise d'une chose convenue entre les parties aux lieu
et place d’'une somme d’argent.
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L'encaissement docurnentaire : Cest le moyen de faire
encaisser par une banque le montant di par un importateur contre
la remise de documents.

Le crédit clocurnentaire : Cest le reglement du prix d’'un contrat
par une banque qui verse au créancier par un moyen de paiement
convenu le montant de ce prix, des lors que lui sont remis en contre
partie les documents prévus. (articles 720 et suivants du CC).

Le e-paiement : C'est le reglement du prix d'un achat sur internet
par un internaute, lequel donne a son créancier une autorisation de
prélevement sur son compte bancaire ou lui communique le numéro
de sa carte bancaire pour la debiter directement sur un terminal
avec un code d’identification sur internet qui remplace la signature
ou le code secret.
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2.3. Le reglement international :

m Pour gquil y ait reglement international, il faut que le
contrat produise comme un mouvement de flux et de
reflux au-dessus des frontieres, des conséguences
réciproques dans un pays ou dans un autre.

m En cas de difficulté pour la détermination de la monnaie
de compte dans une relation qui doit généerer un
reglement international, il faut retenir la monnaie du
pays dont la loi est applicable a ladite relation.
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2. La Palement
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A I'échelle internationale, tous les procedés de paiement peuvent étre
utilisés.

Toutefois, tous les procédés ne permettent pas d'atteindre les
objectifs poursuivis par les acteurs du commerce International, a
savoir ; la securité et le financement.

En consequence, deux procedés principaux ont emporte les faveurs
des acteurs internationaux, il s'agit de I'encaissement documentaire
et du credit documentaire.

Par ailleurs, le commerce électronigue ou « e-commerce » a été a
I'origine de I'essor des paiements via internet.
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2. La Palement

s Les questions de la confidentialitée et de la securite du

paiement etaient un frein au developpement des échanges a
travers Internet.

Désormais, il existe de nouveaux protocoles, dont cyber-com,
qui assurent avec SET (Secure Electronic Transaction) le
cryptage des donneéees qui voyagent sur le net tout en
permettant d’identifier les differents intervenants (acheteurs,
vendeurs et banques) et en certifiant pour chague transaction
gue l'acheteur et le vendeur sont bien ce qu’ils prétendent
étre.

Dans cette opération, les internautes réalisent directement la
transaction sans passer par un transfert SWIFT classigue.
Toutefois, ce nouveau procéde de paiement demeure peu
utilisable en Tunisie eu egard les contraintes imposées par la
réglementation de change.
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= Les moyens de palement Iinternationaux font I'objet en
Tunisie d'une reglementation speciale pour certains
d’'entre eux, et demeurent soumis au droit commun pour
le reste.

= Ainsi peuvent trouver un terrain a application a
'occasion de la mise en jeu d'un moyen de reglement
international, les textes suivants :

Le Code de commerce (CC) ;

Le Code de commerce maritime (CCM) ;

Le code des obligations et des contrats (COC) ;

Le code des douanes et ses textes d’application (CD) ;

Le code de change et du commerce extérieur et ses textes
d’'application (CCCE) ;

Le code de I'arbitrage et ses textes d’application (CA) ;

m Le code de droit international prive (CDIP) ;
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La loi n°94-41 du 7 mars 1994 relative au commerce extérieur et

ses textes d’'application ;

m La loi n°2000-83 du 9 ao(t 2000 relative aux échanges et au
commerce électroniques et ses textes d’applications ;

s La réglementation des marches publics ;

m Les moyens de reglement internationaux etant variés la
nature juridigue de chaque moyen ainsi que les regles
qui lui sont applicables seront examinées a l'occasion de
I'étude de chaque mode.

m S'agissant plus spécialement du credit documentaire, Il
est soumis aux Regles et Usances Uniformes de la
Chambre de Commerce Internationale qui s’appliquent a
tous les crédits documentaires (y compris les lettres de
credit stand by) et lient toutes les parties intéressees,
Isauf céispositions contraires stipulées expressement dans
e credit.
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s Dans le paysage du commerce international, les
bangues sont un partenaire obligatoire pour
effectuer les paiements et les encaissement.

s L'intervention bancaire dans le cadre des
opérations du commerce exterieur a des
multiples facettes dont le rapatriement et le
virement international.

m Par allleurs, les operations du commerce
exterieur en Tunisie sont soumises a une
obligation de domiciliation.
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m Le debiteur d'une somme d’argent peut s'acquitter de sa

dette, en faisant d’abord une opération de retrait aupres
de sa bangque et en allant ensuite faire une opération de
versement au profil de son créancier, aupres de la
banque de celui ci. Il va sans dire que ce procede de
paiement n’'est pas du tout pratique.

Le virement offre au débiteur la possibilité de parvenir
au méme resultat, d’'une maniere plus simple.

Le titulaire d’'un compte bancaire ou postal peut donner
'ordre a sa banque ou a l'administration des chegues
postaux, de debiter son compte d'une somme
déeterminée, qui doit étre Inscrite au compte d'une
béneéficiaire determiné.
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L. Virement avec |'airanger

s Le virement est régi, en Tunisie, par les articles 588 a 678 du CC.

s L’article 678 du CC définit le virement comme étant « /opération
vancaire par laguelle le compte dun donneur dordre est, sur
['ordre ecrit de celui-ci, depite pour un montant desting a btre
porte, au credit d’un autre compie ».

s Le virement est le mode de paiement qui a les faveurs de l'état.
En effet, larticle 140 du code de la comptabilité publique le
declare obligatoire pour les depenses de loyers, transports,
fournitures, travaux, acquisitions de meubles ou d’immeubles,
lorsque ces dépenses dépassent un certain montant fixe par
arrété du ministre des finances.

m L’article 141 du méme code declare également, le virement
obligatoire pour le paiement des traitements, soldes, salaires et
services a la charge de I'Etat.
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L. Virerment avec ['&iranger

s De méme, le virement est beaucoup plus utilise que le
cheque en matiere de paiements internationaux.

m Les délais d’encaissement du cheque sont souvent tres
longs, car le béneéficiaire qui remet le cheque a sa
banque, doit attendre que celle-ci expéedie le titre a la
banque etrangere sur laquelle il a eté tiré via son
correspondant local qui le présentera a la compensation.

m Le bénéficiaire doit attendre également que la banque
tiré effectue le paiement, au profit de la banque
presentatrice (a travers son correspondant), pour que
cette derniere credite ensuite son compte.
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L. Virerment avec ['étranger

m Le procede de communication utilisé en vue de la
réalisation du virement n'a pas cessé d'evoluer, du
procédé postal classigue en passant par le telex et le
téléphone pour arriver au SWIFT (Society for Worldwide
Inter-bank Financial Telecommunication).

m SWIFT est un systeme iInternational de
telecommunication entre bangques adhérentes a un
réeseau prive d’échanges de messages télématigues,
regroupant plus de 3000 bangues a travers le monde.

m Le colt du SWIFT etant inferieur a celui de certains
autres modes de telecommunication, a ete a l'origine du
developpement de son utilisation a travers le monde.
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= De nos jours, les opérateurs du commerce international
utilisent le plus souvent et pour plus de rapidite et de
securité, le virement par SWIFT.

Il existe sur le plan international, une loi type de la
CNUDCI sur les virements internationaux.

Sur le plan europeen, une recommandation de la
commission europeenne du 14 fevrier 1990 etablit un
certains nombre de regles ayant pour but de faciliter les
virements entre les personnes physigues ou morales se
trouvant dans des etats membre differents.
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L. Virerment avec ["2iranger

= Le virement est une opeération bancaire qui se distingue des avis de
prélevement que la pratigue a introduit en Tunisie sous l'appellation de
« domiciliation ».

s Ce systeme de recouvrement, qui a eété concu pour le paiement des
creances regulieres, dispense le débiteur de se déplacer a chaque
écheance et assure également la ponctualite des paiements, grace a
I'etablissement d’'une convention de préelevement, donnant au banquier
du débiteur un mandat permanent pour débiter son compte, a chaque
écheance du montant correspondant a sa dette envers le bénéficiaire
du paiement.

s L'avis de prélevement, qui se préte facilement a un traitement
informatique n’'impliguant pas une grande manipulation du support
papier, repose comme le virement, sur un mandat, comportant deux
volets ; le premier est donné par le débiteur a son creancier, a I'effet de
prélever a chaque fois, sur un compte déterminé, le montant de sa
creance et le second mandat est donné par le débiteur a son banquier,
pour virer a chague echéance, le montant préleve au profit du
bénéficiaire.
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= Ce systeme tunisien des avis de prélevement, qui semble étre
Inspiré du systeme francais, suscite beaucoup de mefiance de
la part des débiteurs.

m 1.1. Le mécanisme de transfert de fonds :

= Le mécanisme est simple, il s’agit pour le débiteur de donner
'ordre a son banquier local d'effectuer un transfert de fonds
sur le compte de son creancier a I'étranger.

s Le transfert des fonds par la bangue emettrice pourra prendre
la forme d'un cheque ou, le plus couramment aujourd’hui,
d'un SWIFT. Les fonds transiteront au travers des circuits
bancaires selon les technigues habituelles de transfert et de
rapatriement.
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L. Virement avec |'airanger

s Initie par l'acheteur et ne comportant aucune
garantie de livraison de la marchandise prévue au
contrat, ce mode de reglement doit €tre reserve a
des relations commerciales fréguentes et empreintes
de confiance.

s |l est important de bien vérifier les circuits bancaires
de transfert de fonds utilisés dans le cas ou le
béneficiaire ne dispose pas d’un compte dans l'une
des banques correspondantes mais dans une
bangue tierce qui nécessitera le passage par une ou
plusieurs bangues pour créediter.
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reglement utilise, la tres grande ma

s En geéenéral et quelgue soit le moyen de

jorité des

ordres de paiement internationaux est dénouee

directement sous forme de virements o

e compte

a compte entre banques par l'intermediaire des
correspondants etrangers sans manipulation

d’especes ou de titre de paiement.

m Le schéma de ces opérations peut étre utilise

comme Ssuit :
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ml1.2. Le réseau SWIFT

Un transfert international de fonds se dénoue ainsi le plus souvent
par le débit d'un compte ouvert au nom du banquier donneur
d’'ordre chez un confrere, ou correspondant étranger, a charge pour
ce dernier de faire suivre I'opération vers son bénéficiaire final.

Le donneur d'ordre agit, selon le cas, a la demande d’un client, sur
'ordre d’une autre bangue ou de sa propre initiative.

Toute bangue soucieuse d’exercer une activité dans le domaine des
relations internationales doit donc étre en relation de compte avec
un ensemble de correspondants et pouvoir communiquer avec eux,
afin de leur adresser ses ordres ou de recevoir les leurs.

Les moyens classiques de communication utilises par les banques
étaient, jusqu’'a une épogue recente, le courrier et le telex.
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m Au cours des annees soixante, qui furent marquees par
une croissance tres rapide des echanges commerciaux et
des transactions financieres internationales, les banques
ont atteint un seuil critique et prirent conscience gue
leurs meéthodes de traitement des opérations avec
I'etranger, essentiellement manuelles et basees sur la
circulation des documents papier :

m ne leur permettaient plus d’exécuter leurs opérations, en volume
croissant, dans des conditions et dans des deélais satisfaisants
pour leur clientele trop fortement pénalisée par les dates de
valeurs en matiere de tresorerie ;

m contrastaient avec les méthodes et outils de traitement qui,
grace aux progres rapides de [linformatigue et des
télecommunications, tendaient a prevaloir dans d’autres secteurs
de 'activité bancaire ou dans des domaines extra bancaires.
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m Aussi certaines grandes banques américaines mirent-
elles en place des reseaux prives de transmission reliant
leurs agences des Etats-unis et d’Europe. Ces réeseaux ne
resolvaient que partiellement le probleme mais
concurrencaient les bangues europeennes.

m Les banques europeennes repliguerent avec un projet de
vaste ambition qui rallia de nombreux suffrages et donna
naissance a la societé cooperative de droit belge a but
non lucratif, SWIFT, créée en 1976 et regroupant des
banques de differents pays, dont la Tunisie, et qui a
pour objet d’assurer des echanges d’'informations portant
sur les operations monetaires internationales.
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= 1.3. Déroulement d’'un paiement SWIFT :

s SWIFT a établi des normes strictes concernant le formatage
des messages et leur verification. Il existe plusieurs formats
type

MT 100 pour les paiements simples ;

MT 101 pour les « request transferts » ;

MT 202 pour les paiements de couvertures ;

MT 400 pour les reglements de rééquilibrage de trésorerie entre
banques ;

= Jusgu’au MT 700 concernant les ouvertures de credits
documentaires.

= |l existe, pour les palements commerciaux, deux grands types
de messages, les palements normaux et les paliements
urgents.
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m 1.3.1. Envol d’un message SWIFT norrmal :

= La banque renseigne dans son Informatique les cadres
SWIFT au travers des champs bien délimités : montant,
devise, benéficiaire,banque de couverture.

m Apres validation du message par la bangue, le systeme
SWIFT va contrbler la conformité du formatage ,puis
delivrer un acquit SWIFT ISN (/dentification Sequential
Number). Ceci signifie que l'ordre est bien conforme et a
été expedie a la banque destinataire.

= L'ISN permet notamment a l'acheteur, en cas de non
réception du paiement par le benéficiaire, de faire la
preuve du paiement.
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s 1.3.2. Envol d'un message SWIFT urgent :

= La procedure est identique a celle décrite ci-
dessus, a la difference pres que le message sera
prioritaire sur le réeseau.

m De plus, en plus de PI'INS, le réeseau SWIFT
renverra un accuse de reception dans les 15
minutes, avec notamment un numero de
renseignement de I'ecriture au niveau de la
premiere bangque destinataire. Il s’agit de I'OSN
(Our Sequential Number).

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM 40



C’%— r S A A S
Y= 2. Rapairiement

m Les entreprises exportatrices ont toujours souhaité pouvoir disposer
de I'information la plus rapide sur les rentrées de trésorerie, afin de
s'assurer du rapatriement le plus rapide, car tous les paiements ne
sont pas securises par des moyens adaptés de types garanties
bancaires ou bien crédit documentaires.

De méme, les entreprises gerent leurs positions de trésorerie et
doivent prendre des décisions au quotidien.

= 2.1. Rapatriement via SWIFT :
m Les rapatriements se situent en bout de chaine des transferts :

m La banque étrangere saisit un paiement SWIFT au format MT 100 et
renseigne le code SWIFT de la banque bénéficiaire ;

= [’opération est receptionnée par la banque et classée dans une file de
routage et I'informatisation de |'opération s’arréte a ce stade.
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= |l faut ensuite q'un opérateur :

m Consulte chaque palement pour s’assurer de la présence du numero de
compte du bénéficiaire ;

Réalise les imputations comptables :
Réalise les déclarations Banque Centrale de Tunisie ;

Communigue l'information a I'entreprise sur I'arrivée des fonds avec la
valeur appliquée par le correspondant ;

= L'imputation se fera soit sur un compte de I'entreprise en dinars apres
avoir fait une cession sur le marche des changes, soit par le credit d’un
compte en devises ou en dinar convertible.

= Lors d’'un rapatriement en Euros, la banque tunisienne positionne les
Euros sur le compte /oro de la bangue francaise dans ses livres.

m Le fait de créditer ensuite le compte en devises de son client ne
constitue, pour la banque tunisienne, qu’'une simple modalité
d’imputation d'une fraction de son compte principal en devises et
d’eéditer un extrait de compte de la nouvelle position
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m C’est ainsi que la bangue doit dans le controle comptable
de la comptabilité devises, decomposer I'ensemble des
soldes de tous ses compte en devises a I'étranger, pour
s'assurer que l'equilibre est correct entre ses propres
avoirs (les ressources de la bangue dans son bilan), les
avoirs de ses clients et les opérations de virements et de
rapatriements non encore imputees.

s Une opération simple de rapatriement génere des
multiples opérations et écritures comptables. Aussi, la
communaute bancaire a reflechi a la simplification et
'automatisation des opérations ce qui a conduit a la
mise en ceuvre des technigues des paiements de masse
et a larrivee de nouveaux circuits de reglement
permettent d’atteindre ces objectifs.
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s 2.2. Les paiements de masse : « Bulk paiement »

m La societe SWIFT a developpé des formats spécifiques
de fichier pour traiter des pailements de masse du type
FT MT 102.

m L’objectif etant de regrouper sur un méme message un
nombre élevé d’'operations avec pour objectif :
m De reduire les colts en abaissant le point mort ;

s D’améliorer I'automatisation des traitement a l'arrivee en les
intégrant directement dans le systeme de compensation local
avec des numéros de comptes aux normes de I'interbancaire.
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g 2.3. Le relevé international : « IBAN »
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= Afin de simplifier les echanges bancaires internationaux, I'IBAN s’est
genéralisé a I'echelle internationale.

m L’'IBAN représente une normalisation du releve d’identité bancaire et
comprend sur les deux premieres positions le code du pays de
rattachement (par exemple TN pour la Tunisie), puis un numero de
compte, puis sur deux autres positions une cle.

m Avec ce nouveau numéro standardisé, les banques ont amelioré la
rapidite et la fiabilité des rapatriements qui s'imputent directement
sur les comptes des clients. Cette normalisation revient a rapprocher
les chambres de compensation des pays qui adhérent a ce systeme.

= Si 'IBAN apporte des gains de productivité certains, il n'en demeure
pas mois qu’il laisse subsister un travail d’imputation des opérations.
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2.4. Les circuits propriétaires de rapatriement :

Afin de minimiser le travail d’'imputation des opérations, des bangues ont développe
avec des partenaires des normes d’echange de fichiers afin d'accelérer le credit en
compte des opérations.

C'est ainsi que le systeme « dlirect throught» a vu le jour et il a pour ambition d'étre
completement automatise entre la saisie de I'opération et son credit en compte du
client, parallelement a I'équilibrage des comptes de correspondants entre les
banques.

Dans ce type d'opeération, le numeéro de compte est directement aux normes locales
permettant d’éviter le passage par un service étranger et 'opération arrive
directement en compensation locale.

Le groupe banques populaires a été le précurseur dans ce domaine en créant TIPA
net. Il s'agit d’une sociéte de droit belge qui regroupe guinze partenaires europeens
et ameéricains. Cette logigue de traitement permet aussi de gérer des avis de
prélevements.

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM 46



L}
r

|

)
QR

g 2. rag

= 2.5. Le réseau de correspondants : « /nternational
Banks network »

m |l est indispensable pour les banques de disposer d’'un reseau etoffé
de correspondants a I'etranger.

= Le réseau permet d’offrir a ces clients une plus grande rapidité dans
le traitement des ordres a la reception avec un nombre plus limité
d'intervenants bancaires.

= |l est aussi néecessaire d'avoir un grand nombre de correspondants
pour limiter la perception des frais.

s Cest a ce prix que les entreprises vont choisir un partenaire
bancaire pour le traitement de I'ensemble des flux. Les différences
peuvent étre reelles entre banques sur des destinations éloignées.
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= La domiciliation est le choix d’'un intermediaire agree par une

personne physique ou morale pour effectuer un transfert de
devises a I'’échanger en reglement d’'une importation ou pour
rapatrier des devises de l'etranger en recouvrement d’'une
opération d’exportation.

Les opéerations transfrontalieres qui donnent lieu, en pratique,
a une importation ou a une exportation de biens, sont
materialisees par un document administratif qui est appelé
titre de commerce exterieur « TCE ».

Ce document est personnel a son béneéficiaire et donc
Incessible et necessaire aux reglements financiers des
operations d’'importation et au rapatriement du reglement des
operations d’exportation.
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m Le TCE papier est un document en trois exemplaires destines
respectivement, au destinataire, a la banque domiciliataire et a la BCT:

= L'importateur, I'exportateur ou le transitaire achete le formulaire papier a la
chambre de commerce et d’industrie, le remplit et le dépose aupres de la banque
intermédiaire ;

= La banque intermediaire saisi la demande sur son application informatique et
émet une demande TCE papier au Ministere chargé du commerce ;

= Le Ministere charge du commerce envoi le dossier a I'organisme d’avis technique,
et apres reception de cet avis il rend sa decision et renvoi le TCE a la banque
intermediaire ;

= La banque intermediaire transmet la décision du Ministere a lopérateur, qui
déepose une demande de domiciliation a sa banque ;

= La banque de domiciliation effectue la procédure de domiciliation et envoi une
demande de validation papier a la BCT ;

m La BCT eétudie le dossier et transmet sa décision sur papier a la banque de
domiciliation.

s Le TCE electronique a travers le réseau TradeNet est acheminé de la méme
facon mais €électroniguement, ce qui est a l'origine d'un gain de temps et
d’'une economie de frais liee aux deplacements.

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM 49



111. Régimes du
Commerce
] nternatlonal

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE



regimes d'irmporiation

= 1.1. Régime de la liberté d’'importation :

m Les produits faisant partie de ce régime sont importés sous couvert d’'un
certificat d'importation, qui a une duree de validitée de 6 mois a compter de
la domiciliation, il demeure valable pour tous les produits expedies
directement a destination de la Tunisie avant la date d’expiration, méme
lorsque ces produits sont déclarés en douane apres cette date, a la
condition de n'avoir pas été placés en entrepot ou constitues en déepots.

= 1.2. Régime d’exclusion de la liberté d'importation :

m lLes produits qui sont exclus de la liberte d’importation peuvent étre
Importés avec une autorisation delivréee par le Ministre charge du
commerce.

= La demande d’autorisation préalable est instruite aupres d’'un intermediaire
agréee. Si le Ministere accorde son autorisation, celle-ci est valable pendant
12 mois.
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regimes d'imporiation

= 1.3. Régimes suspensifs :

= Ces régimes sont spéciaux dans la mesure ou, en pratique , ils ne
donnent pas lieu a domiciliation aupres d’'un intermédiaire agrée :

s Regime dimportation sans paiernent : il englobe les importation qui ne
donnent pas lieu, ni au paiement d'un prix d’achat, ni a des frais
accessoires de transport ou autres. Ces opeérations sont effectuees,
directement aupres du Ministere chargé du commerce.

m R&girme denirepdt et dadmission temporaire : les marchandises
Importéees sous les regimes de I'entrepot ou de 'admission temporaire,
ne donnent pas lieu a la production en douane d’'un TCE. La mise a la
consommation des produits importés sous ces réegimes ainsi que leur
reglement financier sont effectués au vue d'une autorisation ou d'un
certificat d’importation selon le régime de commerce extérieur des
produits importes.
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m Régime de transit et transpordernent : les marchandises
Importées sous ce regime ne font |'objet d’aucune
formalité dans la mesure ou elles ne rentrent pas
effectivement sur le territoire tunisien et ne donnent pas
lieu a un paiement par un résident a destination de
I'etranger.

m Régime de la cornpensaiion : Il porte sur toutes les
operations d’'importation dont le reglement s’effectue par
la compensation avec le produit des opérations
d'exportation. Ces opérations necessitent une
autorisation prealable du Ministere chargé du commerce,
aussi bien pour I'importation que pour I'exportation.
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s 2.1. Le Régime de la liberté d’exportation :

m Les opérations d’exportation qui portent sur des produits qui rentrent sous le
couvert de la liberté d'exportation, et dont le montant est supérieur a 200
Dinars peuvent étre effectuees sur présentation d’'une facture définitive visee
par les services des douanes.

= L'exportateur doit domicilier les opérations dans les huit jours du visa par les
services des douanes, aupres d'un intermediaire agree par les biais de la
présentation de quatre exemplaires de la facture visée par les douanes.

s 2.2. Régime de lI'exclusion de la liberté d’exportation :

s Comme pour [limportation , les produits qui sont exclus de la liberté
d’exportation , peuvent étre exportés avec une autorisation préealable du
Ministre chargé du commerce et la demande d’autorisation est instruite par un
intermediaire agrée. La duree de validité de I'autorisation accordee est de 6
Mois.
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= 2.3. Régimes particuliers :

= Regime d'exporiation sans palerment @ les operations de
ce regime s'effectuent apres autorisation du Ministere
chargée du commerce et ne donnent lieu a aucun
paiement.

m Régimes ternporaires : Il s'agit des exportations pour les
besoins des expositions ou des foires a I'étranger. Ces
opérations sont libres si elles portent sur des produits de
la libre exportation et soumises a autorisation prealable
du Ministere charge du commerce, si elles portent sur
des produits exclus de la liberté d’exportation.
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B Regirmne de la consignatior) :
m |l s'agit des produits qui sont exportés puis vendus sur place a I'étranger.
= Les exportations de ces produits sont effectuées soit a un prix imposée soit en
vente au mieux.
m La vente a prix imposé est applicable aux produits expédiés a un dépositaire

étranger charge de les vendre au prix fixé d’avance par I'exportateur, et dans ce
cas, I'exportateur dispose de 180 jours pour vendre ces marchandises ou les
rapatrier.

m La vente au mieux est applicable aux produits expédiés a un commissionnaire
chargé de les vendre au mieux des intéréts de son commettant, lequel est tenu
d’'indiquer sur les factures un prix minimum et de rapatrier le produit des ventes
dans les 30 jours, accompagnes des factures définitives.

s R2gime spécial : il consiste a deposer en douane le quinze de
chaque mois, une facture définitive globale couvrant les
exportations du mois précedent et il est applicable aux entreprises
specialisees et préalablement agreées par le Ministere charge du
commerce et qui ont pour objet le ravitaillement des navires et
aéronefs et I'expédition de colis, livres, journaux et périodigues.
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s L’'encaissement documentaire est le moyen c
faire encaisser par une bangue le montant o
par un Importateur contre la remise o
documents, d’'ou son appellation parfois, ¢
« remise documentaire ».

M Dd® <D

s La bangue exerce la fonction d’intermédiaire
entre l'exportateur et l'importateur, elle n’est
nullement obligée de payer elle-méme si
'importateur ne remplit pas ses obligations de
paiement.

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM 58



L. Docurnerntis conire palernernt

= Ce moyen de reglement est de moins en moins utiliseé par les acteurs du
commerce international, dans la mesure ou il n‘apporte aucune sécurité de
paiement et est relativement lourd a gerer.

= La banque chargee de [I'encaissement (banque presentatrice) n’est
autorisee a remettre les documents a l'importateur gqu’apres paiement
immediat du montant de la facture.

= |l est possible aussi d’établir le titre de transport (exemple : LTA) a l'ordre
d’'une banque qui remettra la marchandise a l'importateur apres paiement
du prix (dans ce cas de figure il n’y a aucune remise documentaire).

= Cet instrument de reglement doit étre limite en pratique, aux affaires entre
deux partenaires contractuels qui entretiennent des rapports stables et
couverts de confiance réciproque.

s Dans le cas ou I'importateur refuse de payer, il ne prendra pas possession
de la marchandise, mais il sera difficile de trouver un autre acheteur et en
general il sera procedé au rapatriement de la marchandise en laissant les
frais d’expédition et de rapatriement a la charge de I'exportateur.
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m Lorsque I'exportateur connait assez mal son client éetranger ou
souhaite éviter les risques, inherents au reglement sur simple
facture ou par effet de commerce, tout en ayant la volonté
d’accorder a son acheteur un délai de paiement, il lui est possible
d’exiger I'acceptation d’'un effet de commerce en contre partie d’'une
remise documentaire.

Dans le cadre de ce procedé, le vendeur expédie sa marchandise
sans les documents necessaires a son dedouanement, puis confie a
sa bangue les documents. La banque domiciliataire va mandater son
correspondant ou une banque étrangere afin qu’elle ne remette
lesdits documents que contre 'acceptation d’'un effet de commerce.

Si l'acheteur refuse l'acceptation de l'effet, il ne peut prendre
possession des documents et n'a, des lors, aucun pouvoir pour
degager les marchandises a [l'arrivéee, du moins lorsqgue ces
documents lui sont neéecessaires pour prendre livraison des
marchandises ou les dedouaner.
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m L'emploi de la remise documentaire ne met pas
I'exportateur a I'abri du risque de refus, par le client
étranger, de lever les documents devant lui permettre de
prendre livraison des marchandises a l'arrivée, mais
minimise ce risque dans la mesure ou il est accordé un
delai de paiement a I'acheteur.

m Par allleurs, le risgue de non paiement subsiste dans le
cas d’'une remise documentaire contre acceptation d'une
lettre de change non avalisée.

m Pour annihiler le risgue de non paiement, |la pratique a
vu se developper des techniques basées sur le principe
de la remise documentaire. Parmi ces modalites, Il est
possible d’en citer deux :
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s Remise documentaire contre l'acceptation d'un effet

avalisé par la bangue de I'nmportateur (tire).

Remise documentaire contre I'acceptation d’'une lettre de
change libellee a lordre dune banque :
schematiquement, le vendeur (le tireur) va émettre une
lettre de change qui materialise sa creance vis a vis de
'acheteur (le tiré) et la confier a sa banque (le
bénéficiaire) avec les documents.

La banque domiciliataire va mandater son correspondant
ou une bangue etrangere (le porteur) afin qu’elle ne
remette la lesdits documents que contre l'acceptation de
la lettre de change, accompagnée ou non d'un aval
bancaire.
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m En dehors des regles de droit commun, I'encaissement

documentaire est soumis aux Regles Uniformes de la
Chambre de Commerce Internationale relatives aux
encaissements (RUE), qui sappliqguent a tout
encaissement tel que défini a larticle 2 (obtenir un
pailement et/ou une acceptation, remettre des
documents contre paiement et/ou acceptation, ou
remettre les documents selon d’autres termes et
conditions), lorsqu’elles sont incorporées dans le texte
de l'ordre d’encaissement visé a l'article 4 (document
Indiguant que l'encaissement est assujetti aux RUE 522
et donnant des instructions completes et precises).
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ey
= L’origine du credit documentaire remonte a la fin du dix-
neuvieme siecle.

= L’objectif etait d’accompagner le developpement et de
securiser le volet financier des transactions.

m Le credit documentaire est aujourd’hui utilise dans le
monde entier par I'ensemble des opéerateurs de
commerce international.

m Le crédit documentaire peut étre defini comme étant un
arrangement par lequel une bangue emettrice, agissant
a la demande d’'un client, donneur d’ordre, est chargée
d’effectuer un paiement au beénéficiaire, ou d’'accepter et
payer les effets contre la remise des documents stipulés,
pour autant gue les termes et conditions du credit soient
respectes.
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= L’objet du crédit documentaire est de garantir le respect
des engagements des deux parties, par des banques.

m La bangue de I'importateur engage totalement sa
responsabilité. Il en va de méme pour la banque de
I'exportateur, lorsqu’elle confirme le credit documentaire.
Cependant, lors de l'execution d’'un simple mandat de
notification d’une ouverture d’'un crédit, la responsabilite
de cette derniere n’est pas engageée.

m La securitée gu'engendre le crédit documentaire explique
tres largement le succes que rencontre ce moyen de
reglement, ce qui a amené la chambre de commerce
iInternationale « CCI » a tenter de reglementer le credit
documentaire a travers des regles et usances uniformes
(IzllrJ]gJQOO) auxguelles un grand nombre de bangques y a
adheré.
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Les regles et wusances donnent une definition précise du crédit
documentaire @ « /g credfi documenialre est U AT jr'ff/«—’f/f er vert
duguel une barngue, agissant & la demarde d’un clieni, s'engage a eifeciuer
un parement ol de payer ol daccepter un eifer de wmmefce Hré sur urn
tiers. Elle peut auioriser ung auire oangue a eifectugr /2 pajement, ol
accepter ou négocier l'effet de commerce conlire remise r/ru doctirmernts
SIe JL//r'J pOoLr attant gue les termes du crédit soient respectss >

Cette definition est legerement différente de celle que donne l'article 720 du
CC au credit documentaire. En effet, cet article dispose que « |z crédit
documnentaire est un crédit ouvert par une bangue a la rlemrmrle rl‘lm
donneur d'ordre en faveur d'un correspondant de celui-ci et
possession des docurnents représentatifs de marchgmcllses
transport ou destinges a &tre transportées. Le crédi C
indépendant du contrat de vente qui peut en formei
pancues sont trangeres
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S\@n Présentation générale cl U
credit docurnentalire

s La banque ouvrant le credit est tenue d’exéecuter les
clauses de paiement, d’acceptation, d’escompte ou de
négociation prévues dans l'ouverture du credit, a
condition que les documents soient conformes aux
dor)mées et conditions du crédit ouvert. (article 721 du
CC).

m Le crédit documentaire offre a I'exportateur I'assurance
que l'acheteur est a méme d’honorer ses engagements.
Toutefois, le niveau de sécurité de paiement se présente
différemment selon le type du crédit documentaire.

= D'apres l'article 722 du CC « le credit documentaire peut
etre révocable ou Irrevocable. Sauf stipulation contraire
expresse, tout credit est consideré comme irrévocable ».
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serntation générale du
credit docurnentalre
m 1.1. Le crédit documentaire révocable :
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= Le credit documentaire révocable ne constitue g'un simple avis,
qui n’engage ni la responsabilité de la banque émettrice, ni celle
de son correspondant.

s Ce type de crédit documentaire ne lie pas la banque a I'égard du
béneéficiaire. Il peut étre modifié ou revoqué a tout moment par
la banque, soit de sa propre initiative, soit a la demande de son
client, sans que le bénéficiaire en soit avise, a la condition que le
droit de modification ou de révocation ne soit exercé, ni de
mauvaise foi, ni a contretemps. (article 723 du CC).
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Ce type de crédit documentaire n’'est pratiqguement plus employé dans
le commerce international dans la mesure ou il peut étre amendé ou
annulé par la banque émettrice agissant généeralement sur ordre de
'acheteur sans l'avis ou la notification prealable du vendeur, et ce,
jusqu’au jour de la présentation des documents conformes.

Il N’y a dans ce cas de figure, aucun engagement liant juridiquement
les banques intéressées envers l'exportateur.

Ce type de credit documentaire comporte donc un grand risque pour
'exportateur, etant donné que le crédit peut étre amandé ou annulé
alors que les marchandises sont en route, et avant que les documents
ne soient présentés ou bien qu’'ayant été présentes avant que le
paiement n’'ait eté effectue. L'exportateur serait alors confronté au
probleme de se faire rembourser directement par I'acheteur.
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m 1.2. Le c_rédi,t documentaire irréevocable et
non confirme :

m Desormais, tous les crédits documentaires sont
irrevocables. Le credit irrevocable simplement notifié
comporte un engagement ferme de la bangue emettrice
de payer I'exportateur sur simple presentation des
documents conformes exiges.

m Des le moment ou cet engagement est donné il n'est
plus possible d'y revenir sans l'accord du benéficiaire.
Toute modification ou annulation unilatérale d’un credit
documentaire irrevocable est de ce fait impossible.
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m C’est ainsi que l'article 724 du CC dispose en ce sens gue

« le credit irrevocable comporte un engagement ferme
et direct de la banque a I'egard du beneficiaire ou des
porteurs de bonne foi des tirages emis. Cet engagement
ne peut étre annulé ou modifié sans I'accord de toutes
les parties interessees ».

Le crédit documentaire irrévocable offre a I'exportateur
'’engagement de paiement de la banque de I'acheteur. Il
presente donc une garantie serieuse pour le vendeur qui
ne détient pas toutefois I'engagement de son propre
banquier, ou d'un banquier local. En effet, ce type de
credit documentaire ne met pas le vendeur a l'abri du
risgue politique et du risque economigue sur le pays de
I'acheteur.
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g 1.3. Le crédit documentaire irrévocable et

confirmé :

D’'apres l'article 724 du CC « le credit irrévocable peut
étre confirme par une autre banque qui prend alors un
engagement ferme et direct vis-a-vis du béneficiaire. La
notification du credit au bénéficiaire par I'intermediaire
d'une autre bangque ne vaut pas par elle-méme
confirmation de ce credit ».

Pour donner toute la securite exigée par I'exportateur, le
credit doit éetre irrévocable de la part de la banque
émettrice et confirmé par la banque notificatrice.
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s |L’'exportateur possede alors un engagement ferme de la
part de cette derniere banque et il est assure d'etre
reglé, pourvu gqu’il soit en mesure de présenter a la
bangue, avant |'expiration du crédit documentaire, les
documents conformes dans les conditions fixées par les
articles 725 et 726 du CC, ainsi que par les regles et
usances de la CCI.

= La confirmation est accordee par la banque notificatrice
gui s’engage personnellement a effectuer le reglement.

= Cette confirmation « de signature » permet de couvrir le
risque politigue de non transfert du pays emetteur, ainsi
gue le risque economique d'insolvabilite de la banque
emettrice.
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m |’'exportateur est donc completement décharge de tout
risque sur des acteurs gu’il ne connait pas. Par ailleurs,
la confirmation permet une accélération du reglement,
dans la mesure ou il intervient a la remise des
documents conformes.
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= Avant d’ajouter sa confirmation, chague bangque examine
soigneusement les risques d’insolvabilite de la bangue
émettrice et plus particulierement le risque pays.

m Le credit documentaire irrevocable et confirmé peut, le
cas eéchéant, étre utilisé comme une garantie
commerciale a une opération de financement
d’exportation et ce par la mise en place des credits
transférables ou des credits de prefinancement.
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= Le crédit documentaire est susceptible d’étre réalise selon diverses
modalités, dont les principales sont :

= 2.1. Crédit documentaire réalisable par paiement a vue :

m Cette modalite donne lieu, de la part du banquier de I'importateur
(banque émettrice), a une ouverture de crédit documentaire en
faveur de I'exportateur (le bénéficiaire), chez une banque eétablie
dans son pays, qui effectue le paiement au vendeur, contre remise
des documents énumérés dans la lettre d’ouverture de crédit
(documents de transport : connaissement, lettre de transport aerien
LTA, recepissé postal, police ou certificat d’assurance, facture
dousanlere ou consulaire, certificat d’origine, certificats dexpertlse
etc
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2.2. Crédit documentaire réalisable par acceptation :

Dans le cas ou le vendeur est disposé a consentir a son client étranger des
délais de paiement, mais veut a la fois se couvrir contre les risques qui en
résultent et matérialiser sa créance sous la forme d’'un effet mobilisable, il
peut demander I'émission, a son profit chez une banque de son pays, d’'un
credit documentaire réalisable par acceptation.

Comme dans le cas du credit documentaire réalisable par paiement a vue,
le credit documentaire realisable par acceptation comporte un engagement
pris par la banque émettrice envers I'exportateur, et il est notifié a ce
dernier par le correspondant local, sauf que dans cette modalité de
réalisation I'engagement porte sur Iacceptatlon d’'une traite documentaire,
contre remise des documents énumérés dans la lettre d’ouverture de crédit.

Cette forme de crédit documentaire donne donc, a I'exportateur, la
certitude que la traite qu’il tirera, des la remise des documents conformes
dans les délais requis sur la banque de l'acheteur, seront acceptees par la
bangque consideree.
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2.3. Le crédit documentaire avec paiement différé :

Ce mode de realisation des crédits documentaires a éte officialise en 1983
et revise en 1993 dans les regles et usances uniformes relatives au credit
documentaire.

L'article 10 des RUU 500 précise que la banque émettrice est tenue, en cas
de paiement differe « de payer ou de faire effectuer le pajement a la date
ou aux dates determina o/ru, conformement aux s f/O///c/[/Jf/_) du credit ».

Il existe une difference importante entre le credit documentaire avec
acceptation et le credit documentaire avec palement differé, dans la mesure
ou dans cette derniere modalité il n'y a pas de mise en circulation d’'une
traite.

Sur le plan juridigue, si le crédit documentaire est confirmé, il importe peu
que le beéeneficiaire recoive une traite accepté dans la mesure ou il a
'engagement de la bangue notificatrice qu’il sera paye a I'échéance.
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n 2.4. La stand by letter of credit .

La stand by letter of credit s'apparente a une garantie de paiement
a premiere demande, en permettant dans une relation d'affaires
continue, a un importateur et un exportateur de commercer
librement sans se soucier du paiement et de la conformite.

L’exportateur livre la marchandise et 'importateur la regle dans les
deélais et pour le montant convenu.

C'est seulement si I'acheteur ne respecte pas son engagement que
le vendeur va passer du mode d’attente (stand by) a un mode actif
en faisant jouer la lettre de crédit.

m |l produira alors les documents préevus lors de I'émission de /a stand
by letter of credit a lorigine pour prouver Iexpédition de
marchandise impayee et se faire réegler le prix.
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= 3.1. Le crédit « revolving >

m Un credit documentaire est dit revolving lorsqu’il est
établi dans une logigue de renouvellement a chaque
transaction, sans qu’il soit necessaire de I'amender.

m Ce type de credit documentaire suppose que dans une
relation d’affaires continue toutes les expeditions soient
identigues quant a leur quantite et leur prix.

m Ce type de credit documentaire peut étre revocable,
Irrevocable ou Iirrevocable et confirme.
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3.2. Crédit avec « Red clause » :

Ainsi appelé parce qu'a l'origine, la clause etait portée a I'encre
rouge pour attirer I'attention sur la nature particuliere de ce credit
documentaire.

Dans ce type de credit documentaire, une clause speciale autorisant
la bangue notificatrice ou confirmatrice a effectuer des avances au
béneficiaire avant présentation des documents, est incorporée.

La Red clause est inseree a la demande expresse du donneur
d'ordre et son montant est fonction de ses instructions et des
exigences de la banque émettrice.

Ce type de crédit documentaire est un moyen de financement en
faveur du vendeur, avant I'expédition.
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s Ce mode de préfinancement est utilisé par exemple pour
permettre a un intermédiaire de payer le producteur de
la marchandise ou pour permettre au producteur de
payer la matiere premiere.

m Ce type de crédit documentaire place ainsi la charge du
remboursement final en cas de défaillance du vendeur,
sur le donneur dordre (acheteur), lequel demeure
responsable du remboursement des avances, si le
béneéficiaire (vendeur) ne presente pas les documents
exigés en vertu du credit et se trouve egalement
responsable de la totalité des frais encourus par les
bangues emettrice et notificatrice ou confirmatrice.
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3.3. Le crédit documentaire transférable :

Un crédit transférable est un crédit qui permet au premier
beneficiaire de designer un ou plusieurs seconds beneficiaires
(article 48 des regles et usances uniformes).

Il est normalement employé lorsque le premier bénéficiaire ne
fournis pas la marchandise lui méme et doit donc transférer une
partie ou la totalité de ses droits et obligations au(x) fournisseur(s)
réel(s) en tant que second(s) bénéficiaire(s).

Le transfert doit étre effectué conformement aux conditions prévues
dans le créedit d'origine. Cest donc sur instruction formelle du
donneur d'ordre qu'un credit sera émis sous forme de -credit
transferable.
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m En principe, seul un crédit irrévocable peut étre émis
sous cette forme transferable.

m L’article 727 du CC précise en outre que « le crédit
documentaire n’est transféerable ou divisible que si la
banque, realisant le crédit au profit du benéficiaire
designe par le donneur d’ordre, est autorisee a payer en
tout ou en partie a une ou plusieurs tierces personnes
sur instructions du premier bénéficiaire. Le crédit n’est
transférable que sur instructions expresses donnees par
la banque qui ouvre le crédit, il ne I'est qu’une seule fois,
sauf stipulation contraire ».
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3.4. Crédit adossé ou « back to back »

Comme dans le cas d'un crédit transferable, le vendeur s’adresse a un fournisseur
pour obtenir les marchandises correspondantes. Si le credit n'est pas transférable, le
vendeur peut étre amené a demander I'ouverture d’'un créedit adosse.

Si dans un credit documentaire transférable, I'acheteur final peut éventuellement
connaitre le nom du fabricant de la marchandise. La technique du credit back to back
va permettre a un négociant de conserver par divers lui le nom d’un fabricant.

Cette opération implique I'émission d'un second créedit a la demande du vendeur en
faveur de son fournisseur (le fabricant).

Selon la conception du crédit adosse, le vendeur, en tant que béneficiaire du premier
credit, peut l'offrir a la banque notificatrice en garantie de I'émission du second
crédit.

En pratique, le second credit devrait étre libelleé de telle facon que les documents
requis s'integrent dans la realisation du premier crédit et soient remis dans des delais
suffisants pour permettre l'utilisation du credit initial.
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m Par rapport aux opérations d’encaissement
documentaires, les risqgues financiers sont transferes du
bénéficiaire aux banques, dans le cadre des opérations
de credit documentaire.

4.1. Le risque pris par la banque émettrice :

m Le credit documentaire est un risque en blanc. La
bangue s’engage a regler des documents qui sont en
conformité avec la demande Initiale, quelle que soit la
situation financiere de son client. Elle couvre ainsi le
risque d'insolvanilité de son client.
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= Elle court aussi un risque financier li2 2 la réalisation technice cu
crecit. En effet, elle doit examiner avec beaucoup de minutie les
documents, pour s’assurer que tout est conforme. En conséquence,
sa responsablllte peut étre recherchée par son client si elle omet de

soulever une réserve majeure que son client aurait pu souleve.
(article 725 du CC).

m C’est ainsi que l'article 725 du CC dispose que « la banque est tenue
de s’assurer de la stricte conformité des documents aux instructions
du donneur d’'ordre. Lorsqu’elle refuse les documents, la banque
doit, dans le plus court délai, en aviser le donneur d’ordre et lui
signaler les irregularités constatees ».

s Par ailleurs, I'article 726 du méme code preécise que « la banque
n'encourt aucune responsabilité si les documents sont apparemment
conformes aux Instructions recues. Elle n'assume aucune obligation
relative a la marchandise qui fait I'objet du crédit ouvert ».
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4.2. Le risque pris par la bangue

notificatrice :

_.a bangque doit faire diligence en examinant les
documents avant de les transmettre, en notant
es eventuelles reserves.

Ceci étant, elle n’a pas d'obligation absolue de
vérification et son risque financier est donc nul
dans la mesure ou le crédit reste payable aux
caisses de la bangue eéemettrice sur laguelle
repose le risque final.
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4.3. Le risque pris par la banque confirmatrice :

m La banque engage directement sa responsabilité sur
deux aspects :

m D'un point cde vue financier ; elle court le risque d’insolvabilité
de la banque emettrice ou le risque pays. Dans la situation ou
les documents remis seraient conformes, elle devra payer le
vendeur.

m D'un point cde vue technique ; elle court un risque lié a I'étude
des documents, dans le cas ou une réeserve n'a pas été souleveée,
et dans la mesure ou la banque émettrice peut refuser de la
rembourser si son propre client n'accepte pas de lever la
réserve.
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4.4. Le risque pris par le vendeur :

s La technique du credit documentaire confirmé apporte un maximum
de sécurite a l'exportateur, ce qui n'est pas le cas du credit
documentaire non confirmé étant donné que les risques politiques
et economiques seront supportes par lui.

4.5. Le risque pris par I'acheteur :

s La technique du credit documentaire apporte une grande sécurite a
'acheteur dans la mesure ou elle repose sur une remise des
documents enumeres dans la lettre d'ouverture de crédit. En effet, il
peut méme prevoir dans la lettre une visite pour s’'assurer de la
conformité de la marchandise.

= Le seul risque qu’il peut étre amene a courir serait de devoir payer
une marchandise non conforme, ce qui est rare en pratique.
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es dernieres regles et usances de la CCI
publication  N°500) relatives aux credits
ocumentaires sont entrees en application

m L

epuis le ler janvier 1994.

es lettres de credits stand by, régies par ces

regles, ont fait I'objet d'une publication
spécifigue N°590 en janvier 1999.

s Il convient donc de préciser si la bangue se
refere a la brochure 500 ou bien aux regles 590.
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Cest sous l'egide de la chambre de commerce
international que les regles et usances du credit
documentaire ont été publiées.

La reglementation par la CCl du crédit documentaire
comble un vide juridique Iinterne et consacre une
évolution des techniques de commerce international et
notamment des activités de négoce.

La CCI rend des arbitrages permanents sur des litiges
qw lient les acteurs du commerce extérieur. C'est ainsi,
gu’il est possible de faire évoluer, avec les concours de
tous les acteurs du commerce extérieur, les regles
applicables a leurs rapports toujours en evolution.
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m Par l'instauration des RUU la CCI visait un certain
nombre d’objectifs gue nous pouvons regrouper sous les
principales orientations suivantes :

éviter les ambiguités sur les documents ;
préciser et définir clairement le terme negociation ;
une volonté de rationalisation des regles de transport ;

convier la communauté bancaire a faire un effort en terme de
délai de traitement des dossiers et d’appreciation des reserves
formulées sur les documents ;

m redéfinition de la responsabilité des banques afin d’obtenir des
documents plus conformes et des réserves mieux justifiés.
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2. La porige des RUU

= Les RUU sont marquées par la volonté de renforcer la valeur de I'ouverture
du crédit, en opérant une distinction marquée entre le contrat du credit
documentaire et le contrat commercial de base.

= Par ailleurs, les RUU se sont employees a renforcer 'engagement bancaire
a travers une plus grande responsabilisation et a reduire les causes de
litiges avec les banques en clarifiant le role des bangues et leurs limites.

s Exemples:

= Un avis préliminaire d'émission d’'un credit ou d'un amendement engage la
banque a donner une suite a son avis sauf engagement sous réserve ;

= La bangue emettrice est irrévocablement liee par tout amendement gu'elle émet
et ce, des la date d’émission, sans méme attendre I'accord du bénéficiaire ;

= Une bangue notificatrice, qui recoit des instructions incompletes, pourra donner
un premier avis, sans engagement de sa part.

m Dans le cas particulier ou la banque notificatrice n’a pu authentifier le crédit, elle
pourra effectuer la notification en informant le bénéficiaire qu’elle n'a pas pu
vérifier I'authenticité du crédit. Cette méme banque pourra refuser d’effectuer la
notification, sous reserve d’en informer la banque eémettrice rapidement ;
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s La banque confirmatrice peut accepter ou refuser de confirmer un amendement
mais elle sera liee des gu’elle le confirme, sans attendre I'accord du bénéficiaire.
En contrepartie, un béneficiaire n'a plus la possibilite d’accepter partiellement un
amendement ;

= Dans le cas d'un transfert vers plusieurs seconds bénéficiaires, un amendement
refusé par I'un d’entre eux restera valide vis a vis des autres ;

m Le crédit ne peut étre transféré que suivant les termes et conditions spécifiés a
'origine. Cependant certains de ces éléments peuvent éEtre modifiés,
conjointement ou séparément : il s’agit du montant du credit, la date de validite,
la date limite de présentation des documents et de la date d’expédition.

= En outre, les RUU permettent de donner une base juridigue aux decisions
rendues sur le fond par les cours d’arbitrage et d'éviter les divergences
dans les decisions rendues par ces instances.

= A noter que les RUU n’abordent pas l'aspect des échanges électroniques
des donnees relativement a la dématérialisation du credit documentaire.

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM 104



3. Princloales disposltions des

rUuU
m Articles 2 :

Les succursales d’une banque, établies dans difféerents pays, sont considérées, dans
le cadre juridique du crédit documentaire, comme des entités différentes, c’est a dire
comme une autre banque.

m Article 3 :

Le credit documentaire est distinct du contrat commercial qui en constitue la base et
le bénéficiaire d’un crédit ne peut en aucun cas se prevaloir des rapports contractuels
existant entre les banques ou entre le donneur d’ordre et la banque émettrice.

m Article5:

Le donneur d’ordre doit définir clairement les documents exigés par le crédit, éviter
d’'indiquer trop de details, étre en concordance avec I'accord commercial pris avec le
vendeur. Ces instructions, quand elles sont acceptées dans leur rédaction, constituent
I'obligation de la banque émettrice.

m Article 6 :

En I'absence, des mentions « irrévocables » ou « révocables », le crédit documentaire
est reputé irrevocable.
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a Article 9 :

Cet article fixe l'etendue de la responsabilité des
bangues émettrices et confirmatrices en precisant que
la confirmation apportée par la banque confirmatrice
represente un engagement qui s’ajoute a celui de la
banque emettrice, sans pour autant le remplacer. Les
deux engagements sont independants I'un de l'autre.

m Article 10 :

Cet article enumere et definie les types de credits
documentaires et définie le terme « négociation » qui
signifie que la bangue autorisée a negocier regle la
valeur de la/les traite(s) et/ou autre(s) document(s). Le
simple examen des documents sans paiement ne
constitue pas une negociation.
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m Article 13 : Normes de délai pour 'examen des documents

Les documents non exigés pour le credit mais indispensables ne
pourront plus étre le prétexte de divergences. En effet, les banques
n'examineront pas les documents non requis au credit et elles ont le
choix, soit de les retourner a celui qui les a presentes (en genéral le
benef|C|a|re) soit de les transmettre, sans encourir quelque
responsabilité que ce soit.

Cet article donne une définition du délai raisonnable pour la prise de
decision sur les documents, qui est de 7 jours ouvres suivant le jour
de réception des documents.

Par ailleurs, cet article précise que les conditions ne seront prises en
compte gue si le credit contient une description precise (faite par
'acheteur et la banque émettrice) des documents a presenter en
conformité avec ces conditions, a défaut la condition sera reputee
non existante.
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m Article 14 :

Lors du premier examen des documents, la banque doit faire part
de toutes les remargues ou |rregular|tes gu’elle constate sur les
documents influant sur sa décision en une seule fois et en cas de
rejet de ceux-ci, la banque doit tenir les documents a la disposition
du remettant.

s Article 15 :

Les banques ne sont pas responsables des eventuelles fraudes gqui
consistent en une préesentation de faux documents.

m Article 18 : Frais et commissions

Le bénéficiaire refusant de payer les frais ne pourra se voir astreint
a supporter les sommes en cause.
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m Article 20 :

Un document peut étre signé a la main, comporter une signature
par fax, perforation, timbre ou symbole, ou par tout autre moyen
meécanique ou électronique d’authentification.

Les banques doivent considerer comme copie tous les documents
soit portant la mention « copie » soit ne portant pas la mention
« original ».

m Articles de 23 a 29 :

Ces articles définissent, pour chacun des documents de transport,
les conditions necessaires a leur validite.

m Article 34 :

Les polices flottantes (assurances) ne peuvent plus faire I'objet d’'un
refus de la part de la bangque.
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s Article 37 :

Sauf stipulation contraire dans le credit, les factures n'ont pas a étre signées.

s Article 39 :

Un écart de 5% en moins sur le montant du tirage sera admis si les quantités et
les prix unitaires stipulés dans le crédit ne sont pas réduits et un écart plus
important de 10% peut étre tolere, mais il doit étre préevu a l'avance avec
I'utilisation du terme « environ ».

m Article 42 :

La date de validité stipulée pour le paiement, 'acceptation ou la négociation est
une date limite pour présenter les documents et non pas une date limite pour
payer le crédit documentaire. Ainsi, si le bénéficiaire présente les documents le
Jour de validité, il sera en droit de recevoir le paiement apres que la banque
réalisatrice ait pris position

m Article 43 :

Les bangues doivent refuser les documents leur parvenant plus de 21 jours
apres la date d’expédition, sauf stipulation contraire dans le credit.
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m [ 'ouverture d’'un credit documentaire par
a banque de I'importateur peut s’effectuer
par lettre, par télex ou par I'intermédiaire
du réseau SWIFT.

s Cecli etant, la téletransmission
électronique des ouvertures entre les
entreprises et les bangues via Internet, se
developpe rapidement de nos jours.
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Lors de l'ouverture du credit documentaire un certain nombre d'élements
doivent étre pris en consideration pour la rédaction d’'une lettre de crédit.

Donneur d'ordre (importateur) : si 'importateur achete la marchandise pour son
propre compte c'est son nom ou celui de sa société qui doit étre inscrit par
exemple « d'ordre de nous-mémes et pour notre compte ». Au contraire, Si
I'importateur agit pour le compte d’'un tiers , il indiquera par exemple « d’ordre
de nous mémes et pour compte de [----] »

[ransmission _des instructions : I'importateur a la faculté de demander a sa
bangque de transmettre ses ordres par télex ou SWIFT.

Formes au credit : il est utile de ne pas oublier de préciser si le credit est
révocable, dans le cas ou il I'est, a défaut il sera réputé irrévocable.

Validite du credit : le donneur d'ordre doit indiquer jusqgu’'a quelle date limite le
bénéficiaire pourra présenter les documents et aupres de quelle banque. A
defaut, le delai sera de 21 jours, date d’expedition des marchandises, telle
gu’elle apparait sur le document de transport requis.
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= Montant au credjt : le montant du credit doit représenter la somme que la banque
emettrice ou son correspondant aura a payer au beneficiaire du crédit et il est
indispensable de mentionner dans quelle monnaie le crédit doit étre ouvert et
honore.

= Mode de realisation : il est utile de préciser si le crédit est realisable par paiement a
vue des documents, par paiement différé, par négociation ou par acceptation.

m Designation de la_marchandise . la désignation de la marchandise et I'un des points
les plus importants de l'ouverture de crédit et tous les renseignements quant a la
dimension technique, qualite, quantité et poids doivent étre précisés.

m Conditions de vente : il est préférable ici de faire un renvoi aux Incoterms
(/international commercial terms), qui sont des normes commerciales élaborées par la
CCl dans le but de définir les obligations réciproques de limportateur et de
I'exportateur dans le cadre d’un contrat international de vente de marchandises.

w Lleu dexpedition : independamment de la mention du domicile du destinataire, il est
prudent de préciser le lieu d’expédition.
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Expeditions partielles : I'importateur devra preciser s'il autorise ou non les
expéditions partielles.

[ransbordement : le donneur d'ordre doit preciser s’ils sont autorises ou
non.

Confirmation : il doit étre precisé si une confirmation est ou non necessaire.

Documents exigés : un crédit documentaire n’est realisable que contre
présentation et remise d’'un certain nombre de documents, d'ou la nécessité
d’énumerer explicitement les documents dans la lettre d’ouverture de
créedit.

Il appartient au donneur d'ordre de stipuler avec precision les documents
gu’il exige du bénéficiaire du créedit (vendeur) pour que la banque chargée
du reglement effectue le paiement, |'acceptation ou la négociation. Le
donneur d’ordre doit donc apporter un soin tout particulier a I'énumération
des documents qu’il entend exiger du bénéficiaire.
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Il est utile d'examiner un éechantillon des pieces qui peuvent étre exigée dans un
crédit documentaire ainsi que les circonstances dans lesquelles elles sont requises.

2.1. Facture commerciale : (commercial invoice)

Ce document devra porter, outre le nom du vendeur et celui de lacheteur la
déenomination exacte de la marchandise, ainsi que la quantité exacte.

Le donneur d'ordre doit spécifier le nombre d’exemplaires exigeé a la realisation.

2.2. Documents de transport :

Les documents de transport doivent étre émis par un transporteur designé d’avance
et indiguer, selon le cas, la mise a bord, I'expedition ou la prise en charge des
marchandises.

Ces documents varient selon le mode de transport utilisé (connaissement maritime,
lettre de transport aerien ou lettre de voiture ferroviaire ou routiere) et selon qu’il y
ait ou non combinaison de plusieurs modes de transport.
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m 2.3. Documents divers :

N \\\\\\‘

s D’'autres documents peuvent étre stipulés dans
un crédit documentaire, comme par exemple :
m Effet de commerce ;
m Certificat d’origine ;
m Liste de colisage ou spécification d’emballage ;
s Certificat d’analyse ou d’expertise ;
m Certificat d'agreage ;
m Certificat d’inspection ventes ;
m Certificat de qualite.

09/12/2005 ME BESSEM BEN SALEM

117



_s\\\\\\‘

N

N\

/7

2. Docurnents du créedit
. cdlocurnentalre
2.4. Documents d’assurance :

(D

Les documents d’assurance peuvent étre établis a ordre, au porteur
ou a une personne denommee. Il s'agit d’'un document établi par
une compagnie d’assurance qui atteste de I'existence d’'une police
d’aissurance tout en rappelant les principales caracteristiques de la
police.

Lorsque l'importateur n'a pas provisionne le credit, le document
d’'assurance doit étre souscrit au profit de la banque émettrice ou
établi dans une forme laissant a cette banque le bénéfice de
I'assurance en cas de perte ou d’avaries.

Le montant de l'assurance, libellé dans la monnaie du crédit, doit
étre au moins égal a la valeur des marchandises ressortant des
documents présentés plus 10%.
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Les moyens de reglements internationaux donnent lieu
souvent, a des conflits qui surgissent a I'occasion de la
naissance, I'execution ou l'extinction d'une relation de
commerce international.

Etant donné la présence d'un élément d’extranéité a
'occasion du reglement d'un prix a [|'échelle
Internationale, la résolution des differends entre acteurs
se heurte a un probleme de conflit de lois doublé d'un
probleme de conflit de juridictions.

S'agissant d’un domaine reserveé par excellence a la
volonté des parties, le reglement des differends peut
etre soumis a 'arpitrage.
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L. La ol applicanle

= La liberte contractuelle trouve a s’exprimer dans les relations
internationales par la loi d’autonomie, consacree par l'article 62 du
CDIP et l'article 164 du CCM.

m En cas de silence des parties, la solution de principe rend applicable
« la loi de I'Etat du domicile de celui dont [l'obligation est
determinante pour la qualification du contrat » (article 62 du CDIP).

= Ce principe permet de s’en tenir a la notion de prestation la plus
caracteristique, qui est souvent I'obligation en nature.

s C'est ainsi, que dans le cas de présence d'une obligation monetaire
et d’'une obligation en nature, le droit applicable est celui du pays du
domicile du debiteur de I'obligation en nature.
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2. Juridictions cornpéternies

Les chefs de compétence ordinaires des tribunaux
tunisiens sont de deux ordres :

La compétence de principe des tribunaux tunisiens est
fondée sur la résidence, en Tunisie, du défendeur.
(article 3 du CDIP).

A défaut de residence en Tunisie du défendeur, les
juridictions tunisiennes sont en principe
Incompétentes. Toutefois, 'article 4 du CDIP reconnait
la competence du juge tunisien si telle est la volonté
commune et expresse des parties. Par ailleurs, I'article
5 du CDIP désigne les tribunaux tunisiens pour
connaitre des litiges qui ont pour objet un contrat
executé ou devant étre exéecuté en Tunisie.
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3. Aroliracie

m L’arbitrage est un procede privé de reglement de

certaines catégories de contestations par un tribunal
arbitral auquel les parties confient la mission de les juger
en vertu d'une convention d’arbitrage. (article 1°" du
CA).

Les contractants voient souvent dans larbitrage un
moyen d'obtenir une solution plus conforme a leurs
interets que celle que rendrait un juge judiciaire, du fait
gue leurs arguments seront apprecies avec la plus
grande vigilance par larbitre gqu’ils ont désigné eux-
meémes.

L’arbitrage est d’'une efficaciteé comparable a celle d'une
procedure judiciaire du fait de la possibilite d’exequatur.
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s L'arbitrage est plus rapide qu'une procédure
judiciaire.

m Pour les litiges nes des contrats internationaux,
‘arbitrage est incontestablement plus simple que
es procedures judiciaires etatiques et réduit les
risqgues de conflits de compétence.

s L'arbitrage est, par essence, confidentiel.
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3. Arpltrage

s L’arbitrage est conventionnel et est consacré par une
convention d’'arbitrage.

3.1. la convention d'arbitrage :

m La convention d'arbitrage est definie par l'article 2 du CA
comme étant I'engagement des parties de regler par
I'arbitrage toutes ou certaines contestations nees ou
pouvant naitre entre elles concernant un rapport de droit
déeterminé, contractuel ou non contractuel.

s La convention d’arbitrage revét la forme d'une clause
compromissoire ou celle d'un compromis.
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m Dapres larticle 3 du CA, Ila clause
compromissoire est I'engagement des parties a
un contrat, de soumettre a [larbitrage, les
contestations qui pourraient naitre de ce contrat.

m D'apres larticle 4 du CA, le compromis est
'engagement par lequel les parties a une
contestation deéja nee, soumettent -cette
contestation a un tribunal arbitral.
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3. Arpltrage

3.2. Modele de clause d'arbitrage CCI :

= « Le présent Acte sera regi et interprété conformement a la loi
tunisienne.

m Tous differends decoulant du présent Acte ou en relation avec celui-
ci non réglés a l'amiable seront soumis a l'arbitrage et tranches
definitivement suivant le Reglement d'Arbitrage de Ila Cour
Internationale d’Arbitrage de la Chambre de Commerce
Internationale en vigueur a la date d’introduction de la requéte
d’arbitrage.

Les deux Parties conviennent que :

m La Partie qui désirera recourir a l'arbitrage informera l'autre Partie
conforméement a larticle 4 du Reglement d’Arbitrage de la Cour
Internationale d’Arbitrage de la Chambre de Commerce
Internationale ;
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m Tous les litiges ou differends seront portés devant un tribunal
arbitral compose par trois (3) arbitres désignes conformément au
Reglement d’Arbitrage de la Cour Internationale d’Arbitrage de la
Chambre de Commerce Internationale ;

Le siege de l'arbitrage est fixe a Tunis, Tunisie ;
Le droit applicable au fond du litige est le droit tunisien ;

La langue de larbitrage sera le francais. Tous Ies documents
devront étre soumis en langue francaise ou avec une complete
traduction en francais. Toute déposition orale pourra étre faite dans
une autre langue que le francais a la condition que la Partie qui y
aura recours procede a une traduction simultanée en francais. Le
colt de toute traduction ou de toute interpréetation en francais devra
étre entierement supporte par la Partie au nom de laquelle la
deposition ou le document en langue autre que le francais a été
soumis ;
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3. Arpltrage

m La sentence arbitrale rendue sera deéfinitive et aura
l'autorité de la chose jugee a |'égard des Parties. Elle
sera exécutee ou rendue executoire devant tout tribunal
ayant juridiction de la méme maniere gu‘'un jugement
rendu par ce méme tribunal.

m La préesente clause d’arbitrage restera valable méme en
cas de nullite, de résiliation, d’annulation ou d’expiration
du present Acte.

m Le fait, par 'une des Parties, d’intenter une procéedure
contre l'autre Partie, ne pourra, par lui-méme, suspendre
ses obligations contractuelles telles gu’elles resultent du
present Acte ».
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